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Vodi~ za izrabotka na biznis plan  
 

Vtora faza na  natprevarot za najdobar biznis plan  

BSC Bitola 
 

Aplicirajte za vtorata faza od natprevarot za najdobar biznis plan organiziran od 

BSC Bitola, i imate mo`nost da dobiete besplatna registracija na pretprijatieto, 

100 besplatni ~asa konsultacii i sovetuvawa, ili pak da dobiete mikro-kreditna 

linija ili inkubatorski prostor/uslugi za da go zapo~nete svojot sopstven biznis.  
 

Ispratete go Va{iot biznis plan (vo 2 primeroka) - edna ispe~atena kopija do 

kancelarijata na BSC Bitola;  i edna vo elektronska forma na info@bscbitola.org , 

najdocna do: 30/11/2008 
 

Va`no: Za da mo`ete da izrabotite kompleten i profesionalen biznis plan, Ve 

sovetuvame dolunavedenite komponenti da gi vklu~ite i obrabotite. Objasnuvawata i 

pra{awata se postaveni samo za da Ve naso~at vo izrabotkata na biznis planot, vo 

nikoj slu~aj ne ste obvrzani da odgovorite na sekoe pra{awe ili da go sledite istiot 

redosled. 
 

o Slobodno pi{uvajte vo sopstven stil; Va{iot biznis plan treba da gi odrazuva 

Va{ite sposobnosti i Va{ite ambicii!  

o Ne zaboravajte da go vmetnete formularot koj gi sodr`i Va{ite li~ni 

informacii, kako i klu~nite informacii za biznisot (Aneks 1).  
o  

KOMPONENTI NA BIZNIS PLANOT:  

1. IZVR{NO REZIME NA VA{IOT BIZNIS PLAN (1-2 STRANICI)  
 

a. Za Va{iot biznis: Nakratko opi{ete go va{iot proizvod/usluga; Zo{to e Va{iot 

proizvod/usluga poseben? Koj }e go kupuva proizvodot/uslugata?  

b. Za pretpriemnikot: Pretstavete se sebesi. Zo{to sakate da go zapo~nete ovoj 

biznis? Koi se Va{ite o~ekuvawa pome|u sega, i 3 godini od sega? Objasnete kako }e 

go napravite ovoj biznis uspe{en.  

Va`no: So samoto u~estvo vo biznis plan natprevarot na BSC Bitola, ni go 

otstapuvate pravoto da go iskoristime Va{eto ‚Izvr{no rezime‛, kako i fotografija, 

na oficijalnata veb-strana na BSC Bitola po zavr{uvaweto na ‚Natprevarot za 

najdobar biznis plan‛.   
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2. ZA PROIZVODOT/USLUGATA (2 STRANICI)  

a. Biznis predlog: Opi{ete go va{iot proizvod/usluga i opi{ete kakva vrednost }e 

im donese istiot na Va{ite klienti.  

b. Proizvodstvo: Na koj na~in }e go kreirate va{iot proizvod/usluga? Kade }e se 

odviva Va{eto proizvodstvo? Koi se sirovini }e Vi bidat potrebni? Opi{ete ja 

opremata i ma{inite koi {to }e vi bidat potrebni. Kako }e gi nabavite ovie 

materijali i oprema? 

3. PREGLED NA PAZAROT (2 STRANICI)  

a. Koi se Va{ite klienti? koi se lu|eto {to }e go kupuvaat Va{iot proizvod/usluga? 

Koja e nivnata godi{na vozrast? Kade `iveat? Kolku zarabotuvaat? Koi se nivnite 

potrebi/{to tie sakaat? Zo{to bi go kupuvale Va{iot proizvod/usluga? Opi{ete 

kade se locirani Va{ite klienti (na pr. gradovi, provincii, pla`i,  taksi 

postrojki, marketi i sl.) Koi se najdobrite mesta za proda`ba na va{iot 

proizvod/usluga?   

b. Kolku e golem Va{iot pazar? Kolkav e brojot na potencijalnite kupuva~i? Za da go 

presmetate ova, iskoristete go brojot na `iteli vo okrugot na deluvawe na Va{iot 

biznis, i potoa procenete ja populacijata na onie {to navistina imaat potencijal 

da go kupat Va{iot proizvod/usluga (napravete poskromna procenka, nemojte da 

precenuvate!) 

c. Inovativnost i konkurentnost: Dali Va{iot proizvod/usluga e nov? Dali ve}e 

postojat sli~ni proizvodi/uslugi? Kakov e nivniot uspeh? [to e toa {to go pravi 

Va{iot proizvod/usluga inovativen? Po {to se razlikuva od drugite? Kako }e se 

osigurate deka klientite }e go kupuvaat Va{iot namesto tu|ute proizvodi/uslugi? 
 

4. MARKETING I PRODA`BA (2 STRANICI) 

a. Marketing plan: Kako va{ite klienti }e doznaat za Va{iot proizvod/usluga? Koi 

se na~ini }e gi koristite za da ‘doprete’ do va{ite klienti? (promocija, mediumi, 

reklamirawe, bilbordi i sl.) Kolkav broj na klienti }e privle~ete preku Va{iot 

marketing i kolkav procent od niv }e go kupat Va{iot proizvod/usluga? 

b. Distribucija: Koj e vsu{nost toj {to }e go prodava Va{iot proizvod/usluga? Dali  

}e go prodavate i direktno }e go dostavuvate do va{ite klienti? Ili }e koristite 

preprodava~i ili prodava~i na golemo? Ako da, kolku }e ~ini da go prodadete i 

distribuirate Va{iot proizvod/usluga? 

c. Odreduvawe na cena: Po koja cena }e go prodavate Va{iot proizvod/usluga? 

Napravete ras~lenuvawe na cenata na proda`ba, vklu~uvaj}i ja cenata na ~inewe na 

proizvodstvoto, distribucijata, promocijata, proda`nata margina i.t.n. 

d. Proda`ba: Kolkav }e bide procentot na profitot? Kolku proizvodi/uslugi }e 

uspeete da prodadete vo prvata i vtorata godina?  

 

5.  STRUKTURA NA KOMPANIJATA (1 STRANICA)  

a. Menaxment tim: Dali }e go osnovate Va{iot biznis sami, ili }e sorabotuvate so 

drugi? Koja }e bide Va{ata uloga vo biznisot? Dokolku imate drugi ~lenovi na 

timot, koja }e bide nivnata uloga? Objasnete kako }e go napravite ovoj biznis 

uspe{en. 
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b. ^ove~ki resursi: Kakov vid na ekspertiza, kompetentnost i ve{tini se potrebni za 

ovoj biznis? Kako }e gi steknete ovie ve{tini? Dali }e bide potrebno da vrabotite 

soodvetno obu~eni lu|e za da go napravite Va{iot biznis uspe{en? 

c. Praven status: Pod koj praven ststus }e funkcionira va{iot proizvod/usluga? (na 

pr. DOOEL, trgovec poedinec i sl.) Koi se licenci i dozvoli }e Vi bidat potrebni 

i kako }e gi nabavite?  

6.  FAKTORI NA USPEH  I FAKTORI NA RIZIK (1 STRANICA) 

a. Faktori na uspeh: {to se Vi e potrebno, (osven pari) za da go napravite biznisot 

uspe{en? (na pr. biznis partneri, soveti, sovetuvawa, kontakti i.t.n..)  

b. Faktori na rizik: Poslu`ete se so SWOT analizata za da gi prika`ete mo`nostite 

i potencijalnite rizici (jaki strani, slabi strani, mo`nosti, zakani). Ve molime 

proanalizirajte gi: 1.izvorite na rizik; 2.mo`nosta istite da se slu~at; 3.efektite 

na istite; 4.koi merki mo`at da se prevzemat za da istite se izbegnat / ili da se 

namali nivnoto dejstvo. 

 

7.  FINANSISKI PLAN I INVESTICIONEN PLAN (4 STRANICI) 

a. Investicionen plan: Napravete presmetki za toa kolku pari vi se potrebni  za da go 

zapo~nete svojot biznis. Mo`e da ja presmetate investicijata so ednostavno 

dodavawe na sumite potrebni za: 

 

a. Zemji{te, objekti, vozila, ma{ini, mebel, kancelariska oprema, kompjuteri 

i sl.(ovie spa|aat pod: fiksni sredstva) 

b. Registracija i licenci, tro{oci za obuka, tro{oci za izrabotka na biznis 

plan, patuvawa do dobavuva~i na oprema i materijali za proizvodstvo i.t.n. 

(ovie spa|aat pod: pred-operativni tro{oci)  

c. Suma na sredstva koi {to }e Vi bidat permanentno potrebni za da operirate 

so biznisot, dodeka o~ekuvate celosna isplata na proizvodite/uslugite koi 

ve}e gi imate prodadeno na klientite. (ovie spa|aat pod: obrten kapital) 
 

b. Finansiski plan: Ve molime objasnete gi proekciite na proizvodstvenite prognozi, 

o~ekuvaniot obrt i kako }e go ostvarite (Ve molime precizirajte gi 

pretpostavkite, bidej}i tie se osnova na Va{iot biznis plan i na Va{ite podatoci 

izrazeni vo sumi). 

o Predviduvawa za proizvodstvoto i proda`bata 

o Gotovinski tek 

o Bilans na uspeh 

o Bilans na sostojba 
 

8. ANEKSI (MAKSIMUM 10 STRANICI) 

o Dokolku sakate, slobodno mo`e da dostavite fotografii od Va{iot 

proizvod/prototip/lokacija; rezultati od istra`uvawata na pazarot i sl. Se 

{to smetate deka }e go poddr`i ili potkrepi Va{iot biznis plan.  

o Ve molime vklu~ete najmalku 1 (edna) fotografija - fotografija od va{iot 

proizvod, Va{eto logo, Va{a sopstvena fotografijakoja ponatamu }e bide 
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iskoristena vo prezentiraweto na veb-stranata na BSC Bitola, zaedno so 

Va{eto ‚Izvr{no rezime‛.  

o Aneksot 1 e zadol`itelen; mora da dostavite Va{i li~ni podatoci, klu~ni 

informacii vo vrska so biznisot, kako i soglasnost deka se slo`uvate so 

‚Pravilata i uslovite‛ na natprevarot. 


